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Para a Sonae, 2017

foi “omelhor e o pior

ano de sempre”

Distribuicao
RosaSoareseLuisaPinto

Grupo regista crescimento
em todos os negdocios e
admite a possibilidade de
voltar a colocar a Modelo
Continente em bolsa

Paulo Azevedo quis replicar o mode-
lo que usou no ano passado na apre-
sentagio de resultados daSonae em
2017 e, munido de um powerpoint,
comegou a fazer o fact-check a todos
os objectivos estratégicos que tinha
proposto para a empresa. Conseguiu
cumpri-los a todos, inclusive o cres-
cimento de 7,5% do volume de negao-
cios consolidado, e ndo podia deixar
de invocar a satisfacdo enorme com
o trabalho feito pela Sonae durante o
ano. Mas 2017 foi também, referiu, “o
ano mais triste na vida da Sonae”.

Referindo-se a morte do pai, Bel-
miro de Azevedo, o actual chairman
da empresa sentou-se para dizer: “Eu
ainda nao vos consigo falar desse
tema. Mas gostava muito de falar.”
Acabou por ser Angelo Paupério, co-
CEQ, a prestar homenagem ao fun-
dador do grupo. “E o ano que fica
marcado pela partida do engenheiro
Belmiro de Azevedo, o nosso lider
inspirador. E aalma da nossa cultura,
€ a nossa referéncia e vamos querer
continuar a honra-lo, a criar valor
econémico e social no longo prazo,
levando os beneficios do progresso
aum namero cada vez maior de pes-
soas”, declarou, também ele com a
voz muito embargada.

No que correu bem, a empresa fe-
chou com lucros de 166 milhdes de
euros, resultados que nio sdo com-
paraveis aos 222 milhoes de 2016,
influenciados por factores nao re-
correntes. Em face dos resultados
obtidos, a Sonae (proprietéria do
PUBLICO) propée um aumento de
5% do dividendo a distribuir pelos
accionistas, que sera de 0,042 euros.
A divida caiu 103 milhoes, para 1112
milhoes de euros, com Paulo Azeve-
doa sublinhar ainversio do financia-
mento das operagoes da empresa,
que hoje em dia assenta dois ter¢os
da operacdo em capitais proprios.
“No passado era o inverso”.

0s negocios do grupo cresceram
em todas as areas, com o presidente
da empresa a demonstrar particular
satisfacio com o crescimento no reta-

Paulo Azevedo apresentou ontem as contas do grupo que lidera

Paulo Azevedo:
“Naoestoua

ver a vantagem
[da comprada
Media Capital
pela Altice] e
estou a ver muitos
inconvenientes”

lho alimentar para os 3,9 mil milhoes
de euros. “Tivemos um crescimento
de vendas de 5,4%, muito acima do
mercado”, [risou Paulo Azevedo.

Nesta area, a anunciada abertura
de lojas em Portugal da cadeia Mer-
cadona nio assusta a Sonae. “E um
grande player do mercado, é de um
pais proximo. Nos respeitamos a
Mercadona, mas nao assusta”, res-
pondeu Paulo Azevedo.

0 eventual regresso da Modelo
Continente a bolsa acabou por ser a
novidade da sessio, com Paulo Aze-
vedo a admitir que esta é uma das
formas de “potenciar o crescimen-
to de uma empresa. Oficialmente a
empresa comunicou ao mercado que
estd a “analisar a possibilidade de lis-
tar [cotar em bolsa] um portefélio
deretalho, no qual a Sonae SGPS ird
manter a participacio maioritaria”.

Sem se comprometer com da-
tas, Paulo Azevedo admitiu que foi
o interesse dos investidores em ter
uma maior exposicao no mercado
bolsista a drea de retalho que levou
0 grupo a iniciar o processo de es-
tudo da operacdo, que nesta altura

ja envolve bancos de investimento.

Em 2017 a Sonae investiu 316 mi-
lhdes de euros no ambito das em-
presas que consolidam pelo método
integral. O objectivo € continuar a
acelerar varios negocios a nivel na-
cional e internacional, tendo Paulo
Azevedo destacado os resultados
surpreendentes da Worten que ul-
trapassou os mil milhoes de euros
em facturacio.

“Agora, mais do que o crescimen-
10, € importante sermos bons na pro-
posta omnicanal, que é o futuro des-
te sector”, defendeu o presidente da
Sonae referindo que as vendas online
situaram-se, pela primeira vez, acima
de 100 milhdes de euros e que estio
“cada vez mais integradas”.

Na drea do Desporto e Moda a in-
tencio é continuar a crescer dentro
do novo posicionamento do grupo,
que passa pelo franchising e pelas
parcerias em mercados internacio-
nais. Os resultados neste dominio
ainda estdo longe de ser satisfatorios,
referindo-se particularmente a Salsa
e i Losan, mas onde Paulo Azevedo
diz “que pde a cabec¢a no cepo”. “Sei
o trabalho que ja esta feito, e sei que
agora os resultados vio aparecer.”

Demeonstrando satisfagdo pelo
crescimento e rentabilidade conse-
guida na area das telecomunicagoes,
Paulo Azevedo referiu que a Nos de-
verd concentrar-se mais no refor¢o
da qualidade de servico. “Agora com
alavoura feita, vamos querer um Ex-
cel com a satisfacao do cliente e do
servico prestado.”

rosa.soares@publico.pt
luisa.pinto@publico.pt

[Copyright 2009 - 2018 MediaMonitor Lda.

] [2018-03-16] [Pégina ldel




